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内容概要

在我們的生活中幾乎沒有什麼事不會牽扯到談判，看過本書這套令人驚豔的新談判方法之後，你將發
現身邊處處都是賺錢的大好機會。

本書將教你如何在每天的採購行為中使用談判技巧，藉由學習這些全世界通用的談判手段做自我投資
，你將成為少數知道如何說服別人，用極為優惠的折扣把你要的東西雙手奉上的人－－很多時候甚至
完全免費，你一毛錢都不用出。
公認的談判大師彼得．溫克將告訴你：
l 36招談判撇步，可以讓你立刻派上用場。

l 5招最不道德、可能被用來對付你的談判招數。

l 在和談判高手過招時如何反將對方一軍。

l 11個在談判時保持溝通順暢的訣竅。

l 造成談判衝突的8大主因，如何在一開始就避免衝突。

l 如何看出對手在說真話還是在虛張聲勢。

l 爭取高薪、加薪和其他公司福利的技巧。

本書是為一般消費大眾與商業人士所設計的，不管你是談判新手還是沙場老將，都能成為在協商中獲
勝、並因此而致富的談判高手。
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作者简介

彼得．溫克Peter Wink
溫克是管理與行銷顧問公司Promoter Extraordinaire的總裁暨創辦人，他服務過的客戶包括全美各大企
業，並曾成功談判過數百件大大小小、各式各樣的交易。
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