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内容概要

　　準備或剛步入社會的新鮮人們，你有成為有錢人的本領嗎？
你有當個有錢人的心理準備嗎？
最重要的是你有想要當有錢人的野心嗎？
　　為什麼有錢的人總是賺的到錢、存的了錢，窮的人卻總是無法賺到生活基本需求？
當然更別談將多餘的錢存起來。
　　有錢的人與窮人也許天賦不同，也許際遇不同，但是最基本的區別就在於敢不敢想、有沒有去做
。
　　每個人都想發財，我不例外，相信你也是；奇怪的事情是，為什麼能發財的人這麼少？
真正發財的人不是我？
　　如果，發財只需要用想的，至少也要認真想，認真的去想一想如何發財？
方向？
步驟？
方法？
而不是整天想著「發財」這兩個字。
　　很多人將「發財」這兩個字當做咒語，以為想著這兩個字就能成真，整天唸著「阿彌陀佛」都不
見得會成佛，更何況只是在心理想著「發財」，連掛在口中都沒有；顯見大部份的人對於「發財」這
個信仰並不堅定，當然，也就沒理由會發財。
　　真的想發財嗎？
　　那就要堅定的去信仰「發財」，認真的去想要發財，努力找出自己欠缺的發財「因子」；千萬不
要只是想一想就算了，或者只有想像「發財」這兩個字，那是發不了財的；　　想要成為有錢人，因
該是想如何成為有錢人？
　　想自己為何沒有成為有錢人？
　　想還少了些什麼，所以還沒有成為有錢人？
　　想夠了，或是想通了，甚至是已經想到了，很抱歉，你仍然不會變成有錢人，因為，你還沒去做
，即使已經開始做了，還是不會成為有錢人，因為，你還沒堅持，堅持做下去，堅持對於「發財」的
信仰。
　　世界上所有的有錢人，都有一個共通點，就是擁有發財的野心，並且知道自己缺乏哪些致富「因
子」，找到自己能有錢的條件；記住不要將發財當成夢想，只要努力就一定可以擺脫貧窮，只要願意
就一定能成為一個有錢的社會新鮮人；有野心，不放棄就一定有機會。
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章节摘录

　　序　　準備或剛步入社會的新鮮人們，你有成為有錢人的本領嗎？
你有當個有錢人的心理準備嗎？
最重要的是你有想要當有錢人的野心嗎？
　　為什麼有錢的人總是賺的到錢、存的了錢，窮的人卻總是無法賺到生活基本需求？
當然更別談將多餘的錢存起來。
　　有錢的人與窮人也許天賦不同，也許際遇不同，但是最基本的區別就在於敢不敢想、有沒有去做
。
　　每個人都想發財，我不例外，相信你也是；奇怪的事情是，為什麼能發財的人這麼少？
真正發財的人不是我？
　　如果，發財只需要用想的，至少也要認真想，認真的去想一想如何發財？
方向？
步驟？
方法？
而不是整天想著「發財」這兩個字。
　　很多人將「發財」這兩個字當做咒語，以為想著這兩個字就能成真，整天唸著「阿彌陀佛」都不
見得會成佛，更何況只是在心理想著「發財」，連掛在口中都沒有；顯見大部份的人對於「發財」這
個信仰並不堅定，當然，也就沒理由會發財。
　　真的想發財嗎？
　　那就要堅定的去信仰「發財」，認真的去想要發財，努力找出自己欠缺的發財「因子」；千萬不
要只是想一想就算了，或者只有想像「發財」這兩個字，那是發不了財的；　　想要成為有錢人，因
該是想如何成為有錢人？
　　想自己為何沒有成為有錢人？
　　想還少了些什麼，所以還沒有成為有錢人？
　　想夠了，或是想通了，甚至是已經想到了，很抱歉，你仍然不會變成有錢人，因為，你還沒去做
，即使已經開始做了，還是不會成為有錢人，因為，你還沒堅持，堅持做下去，堅持對於「發財」的
信仰。
　　世界上所有的有錢人，都有一個共通點，就是擁有發財的野心，並且知道自己缺乏哪些致富「因
子」，找到自己能有錢的條件；記住不要將發財當成夢想，只要努力就一定可以擺脫貧窮，只要願意
就一定能成為一個有錢的社會新鮮人；有野心，不放棄就一定有機會。
　　第一篇 任何一位有錢人，都有其致富的理由　　　在追求財富的生活中，人們的生活節奏越來越
快，步伐也隨之越來越快，但是不論是快是慢，每個人的身後都會留下曾經走過的痕跡，每個人都渴
望富有，但是，並非每個人都會富有，即使是事業成功的知名人士，在事業成功之前也必定經歷過事
業失敗。
　　前人留給我們的經驗，是成功的經驗，我們不用學習前人的走路方式，但是前人已經留下了腳印
。
　　成功人士的腳印也有失敗的經驗，想要富有不但要看見有錢人的方向，更要留意失敗的印記，不
只是功成名就者我們可以學習，還有著更多的前人走過失敗的路，不就是在告訴我們，此路不通。
　　任何能夠富有的人，必然有其富有的理由、特質、方法，不論其過程、手段或者想法，都存在著
值得我們效法或是借鏡之處。
　　不要以為失敗地經驗是不可取的，我們應當學會如何在有錢人的腳步中，挖掘出屬於自己的那一
桶金，才是智者所選擇的方式。
　第一章 跟隨有錢人的足跡，感受致富的經驗　　孔子說過：「三人行，必有吾師也。
」　　人各有不同，沒有一個人是十全十美的，如何完善自己，讓自己能夠看得更遠，我們就必須要
不斷提升和充實自己，才能令自己站在更高處。
生活中無處不蘊涵著深刻的意義，學會在平時的生活、學習、工作中領悟前人的經驗，並且化為已用

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<野心>>

，站在有錢人走過的腳印上，我們才能看到有錢人之所以有錢的智慧。
　　有一首詩，想必大家都曾聽過「白日依山盡，黃河入海流。
欲窮千里目，更上一層樓。
」從小我們便懂得想要看得更遠，就要讓自己站得更高。
其實，在生活中也是如此，要獲得更多的東西，自己就要更加充實和完善。
　　想要富有就需要成長，需要不斷的發掘自我的潛能，去實現自我在社會中存在的價值。
而前人的經驗及智慧就是我們趕超自我，實現自我的快捷方式。
　　鳥兒將巢安置高處是為了不被貓發現，否則就會有生命危險，人也應該學習保護自己，讓自己站
在較高的地方。
人要不斷調整，不斷改變，不斷往高處走，不能胸無大志，拒為敷衍度日，不然就會被淘汰。
　　每個人的智慧和經驗都不一樣，人品和道德也有高低之分，在社會中的成就及事業也有成或敗的
分別，而我們則應該在合適的範圍內，尋找到能夠彌補自己弱點和不足的老師。
換句話說，每個人都是各有所長的，我們應該擇其善者而從之，其不善者而改之。
這樣做，對我們構築自己的財富，也具有極大的價值。
　　人類在從過去到現在的探索過程中留下了許多足跡，我們固然不能一昧步其後塵，但先輩們的確
有許多真知灼見，許多成功的經驗和對成功規律的寶貴認知，我們不能一無所知，更不能輕易否定前
人的探索。
我們應當站在歷史的角度，用歷史的眼光去看待事物的發展，應當重視前人的研究。
　　有這樣兩位人士，正是因為抱著截然不同的觀點與看法，從而將自己的事業導入了完全相反的兩
種境地。
　　彼得是一家咖啡店的老闆，他一直認為自己對咖啡很有研究，而咖啡店剛開張不久，生意也的確
十分興隆。
　　這一切都讓彼得沾沾自喜。
當然彼得也知道，知己知彼方能百戰百勝，他也常常會去不同的咖啡店品嚐咖啡，在品嚐咖啡的同時
，順便觀察其他咖啡店裡的情況。
　　但是有一點是彼得自己也覺得奇怪的，他陸陸續續去過很多家咖啡店，無論是咖啡的口味也好、
咖啡店的裝潢也好、咖啡店的經營模式也好，所有的咖啡店都好像差不多，大同小異的。
　　時間漸漸過去，慢慢的，彼得再也不去其他咖啡店觀察了，而彼得的咖啡店也從來沒有進行過任
何的改善，因為彼得覺得完全沒有這個必要；他一直認為自己的咖啡店不比對手差，其他的咖啡店怎
麼看都沒有特別可取之處，那還有什麼必要去浪費時間呢。
　　但是，彼得的咖啡店客人越來越少，漸漸的只有幾個零星的客人上門了，有時候營業一整天一個
人也都沒有，侍者們無精打采，服務態度也越來越差，而彼得除了發怒與抱怨之外，再也想不出其他
方法了，直到最後，彼得無奈的關掉了他經營了兩年的咖啡店，他還是不明白，為什麼他所經營的咖
啡店會倒閉。
　　其實答案很簡單，彼得雖然知道，要去瞭解競爭對手的經營方法，但是他自己沒有抱著一種向別
人學習的意識，也因此，在他的眼中，其他店的優點都變成了不可取的地方，也就是彼得所認為的「
沒什麼特別的」。
　　如果彼得不以沾沾自喜的眼光去看待競爭對手，那麼想必他一定會發現別人的成功之道在哪裡，
最後也不必弄得結束營業，這樣一個慘澹的結局了。
　　無獨有偶，安娜原來也是一個和彼得有著一樣口頭禪的人，她也喜歡說「沒什麼特別的」。
　　安娜因為喜愛吃西點和蛋糕，自己開了一家西餅屋，並且也利用空閒的時間參加職訓局的「西點
製作培訓班」，學做蛋糕西點。
　　在初期，安娜不管到哪裡，無論吃到什麼樣的蛋糕西點，都會說：「太一般了，很普通嘛，實在
沒什麼特別的。
」類似這樣的話。
她所定義的標準是如此的嚴苛，甚至讓人覺得她實在是挑剔的過火了。
　　半年之後，安娜從「西點製作培訓班」結業了，而安娜的態度也有了一百八十度的大轉變，現在
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，不管安娜在哪裡品嚐到了美味的蛋糕，哪怕和以前嘗過的只有細微差別，她都會認真的開始研究，
這個蛋糕或者西點裡，用了些什麼樣的材料，配方是如何的，如果製作蛋糕的廚師在場的話，安娜還
會興致勃勃的與蛋糕廚師討論，仔細的詢問配方的比例，烘烤的步驟等等。
　　不斷的品嚐、討教，研究別人成功的關鍵技巧，使安娜在西點蛋糕方面的專業知識越來越豐富。
每次安娜學會了新的製作方法，她就會在自己的店內推出新的產品，並且收集顧客的意見，進行改良
。
　　兩年之後，安娜的另一家新店也開張了。
　　同樣是經營，但是結果卻是如此之大，其原因就在經營者的理念上。
　　財富是由多方面因素促成的，在這些因素裡包括了個人的能力、機遇、眾人的幫助和配合等等，
其中最重要的是，我們還需要借鑒別人成功的經驗。
　　要知道，前輩們對人生的體驗、感悟和經驗都是我們難得的財富和寶藏。
　　第二章 置身富有的人群中，找尋財富的可能置身在富有的人群中，不僅能學習有錢人經驗和知識
，同時也會未你帶來和啟發各式各樣的機會。
　　「和狼生活在一起，你只能學會嗷叫，和優秀的人接觸，你就會受到良好的影響，耳濡目染，潛
移默化，而成為一名優秀的人。
」無論如何不要陷入對優秀人物愚昧的嫉妒或崇拜，如果將他們的優秀看作是對我們的貶低，然後與
他們隔離開，而不去學習他們之所以這麼優秀的長處與技能，以及他們在到達優秀時所付出的代價、
所接受到的教訓，這樣的人永遠就只會陷入對他人的嫉妒中，而不會想著要去學習他們的長處和技能
。
　　在猶太的一次戰鬥結束後，將軍十分讚賞地對一個士兵說：「孩子，在整個戰鬥中，你最堅定地
與我在一起，幾乎沒有離開我一步。
」　　士兵說：「是的，將軍！
上前線的時候，父親就告訴我，打仗的時候，緊緊跟著將軍是最安全的！
」　　「你父親是幹什麼的？
」將軍很好奇。
　　「他是個老兵。
」　　然而其實，不僅想保命的士兵要與將軍在一起，想當將軍的士兵也要尋找機會與將軍為伍。
從將軍身上，士兵可以知道自己應該發揮什麼方面的優勢才可以讓自己成為一名將軍。
　　猶太人是非常注重孩童教育的民族之一，當孩子還很小的時候，他們就不停地對孩子灌輸著這樣
的思想：「跟優秀的人在一起，只會使你變得更優秀」。
　　保羅?艾倫是一位音樂愛好者，同時對天文學也充滿特別的興趣，不是沉浸在音樂裏，就是對著天
空發呆。
　　因此，在同學之間，他被視為一個不善交際的人；不過，他也不是沒有朋友，有一位金髮男孩就
經常到教室裡來找他，因為他父親是圖書管理員，金髮男孩常拜託他幫忙借最新的電腦書籍。
　　借書還書的過程中，艾倫經常跟隨這個男孩出入於學校的電腦室，與金髮男孩一起玩電腦。
　　臨畢業時，他成為一個僅次於金髮男孩的電腦高手；接著，艾倫考入華盛頓州立大航太科系；次
年，那位金髮男孩進入哈佛就讀法律。
　　兩人雖然不在同一個學校，但經常聯繫，金髮男孩繼續跟他借書，他繼續跟他探討程式問題。
　　次年艾倫在《流行電子》雜誌上看到一篇文章，是介紹世界第一台微型電腦的。
他興奮異常，因為在中學時，那個金髮男孩就經常在他面前抱怨，電腦太笨重了！
要是小到家裏能放下就好了。
　　艾倫拿著那本雜誌去了哈佛，見到那位金髮男孩，說，能放在家裏的電腦問世了。
　　金髮男孩當時正為繼續學法律，還是轉讀電腦科系而苦惱。
　　當他看到《流行電子》雜誌上的那台所謂的家用電腦後，說：「你不要走了，我們一起做點正經
事。
」　　艾倫沒有走，在波士頓住了下來，並且一住就是八個星期。
在這八個星期裏，他和金髮男孩日以繼夜工作，編了一套程式，這套程式可以載入那台名為8008的電
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腦裏，並且能像大型電腦一樣工作。
　　當他們帶著這套程式走進那家電腦生產廠商後，艾倫和金髮男孩再也沒有回到學校上課。
　　三個月後，一家名為微軟的電腦軟體發展公司在波士頓正式註冊，總經理是那位金髮男孩也就是
名聞遐邇的比爾?蓋茲，副總經理則是保羅?艾倫。
　　艾倫在總經理的巨大光環下，雖然有些黯淡，但在富豪榜上也名列前五位，個人資產二百一十億
美元。
　　艾倫選擇了正確的成功的方式，和優秀的人在一起，找到了屬於自己的優秀。
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