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前言

　　世界局勢發展到現在，原本執世界金融牛耳至今的歐美資金受到重挫，另一方面，中國則藉由成
為「世界工廠」參與生產製造，累積鉅額的中國資金，開始影響全球金融市場。
　　然而，在本文中還會仔細詳述，最近，世界的風險資金（願意承受高風險而追求高報酬的投資資
金）規模雖然開始縮小，但中國的風險資金卻反而在持續增加。
　　在這樣的潮流之中，我一邊與華人企業家及大富豪們一起共事，一邊對中國、台灣、香港等地的
企業進行投資。
在這個過程裡，我一則對他們的事業理念及思考模式產生興趣，一則也從他們的力量、魄力及創造力
之中學到很多東西。
　　在那其中，我想把那些特別成為我參考的部分──也就是他們那全球化的資訊收集力與判斷力、
速度、金錢感覺、大膽的風險承受方式，以及在中國國內做事業的方式，介紹給各位讀者。
　　本書，並非只是單純描述中國事業在過去與現在的狀況，而是在這個世界潮流發生大幅變化的時
代，針對「今後究竟應該思考什麼樣的事業」，以及「從今而後，站在全球視野進行事業計畫究竟有
多麼重要」這二個主題進行彙整。
其中我特別希望對：　　●希望更了解中國的人　　●希望知道華人的大富豪心裡在想什麼的人　　
●正在中國進行企業或股票投資的人　　●正打算在中國開始建立事業的人　　●今後有可能與海外
華人進行交易的人　　等讀者提供一些幫助，故我把一位住在香港的華人大富豪所教給我的智慧與經
驗作為核心，整理成這一本書。
　　在本書中登場的，住在香港的大富豪這位老人，是真有其人。
而不只是他給我的教誨，許多其它成功的華人及創業家們所教我的事情，我也在本書中，寫成這位老
人對我的教導。
　　＊＊＊　　人們常說，中國之所以能大幅成長至今，「靠的是華僑（華人）的力量」。
而要論及他們的力量來源，中國那激烈變動的歷史環境則是無論如何都無法忽略的背景。
要說是由於年幼時那苛刻的生活經驗，將華人、華僑造就成那不為小事所動、不畏風險的人們，也一
點都不為過。
　　中國的社會制度，已從過去重視意識形態，轉變為對實際利益的重視。
自從導入「只要拼命努力，就能得到相對報酬」的這種市場導向國家政策之後，使得人們充滿幹勁，
也因此造就中國經濟大幅的飛躍。
　　然而，這幾年華人、華僑之所以能創立起眾多事業，留下許多成功案例，基本上主要還是拜其「
以不依賴國家的自立精神，全力找出活路」的心態所賜。
中國自從認可個人股東的權利之後，誕生出無數創業家，建立起許多打著新營運模式的私人企業。
而由於新事業的勃興，產生出新的就業機會，帶動經濟更加成長。
如此的良性循環，便這樣開始啟動。
　　目前，全球已經開始進入一個新時代──一個中國開始走向市場性資本主義，歐美國家則開始修
正其過度暴衝的資本主義的新時代。
從今以後，我們不能再只關心歐美國家提倡的全球標準，也必須時時留意中國的「中國標準」。
為了不錯看這個潮流，我們不該將目光離開大中華經濟圈。
　　若想了解真正的中國，最好的方式就是親自到中國走一趟，以自己的眼睛，親自對這個國家作觀
察。
如此一來，您一定可以親身感受到時代正在變化，也了解到我們的鄰國，正在發生了不起的大事。
　　在這本書裡，我把華人、華僑的事業本質，交織著我自己的許多經驗，整理成四十一個項目。
若能讓本書成為您今後事業和人生的參考，身為作者，這將會是我無上的光榮。
　　最後則附記一點，本書內容中所述的意見與見解，純粹是我個人的觀點，不代表本人所屬機構的
任何立場。
　　二○一○年一月　　大塚純　　　　　　　　　　　　　　　　
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内容概要

　　世界最大的市場在哪，就該用那裡的思維賺錢！
　　中國不會接受其他國家的標準，它只會建立自己的標準　　請改變你的美國式思維，讓香港大富
豪教你不一樣的中國式思考　　學習香港大富豪的思考模式、掌握大局的智慧、化繁為簡的眼光。
　　五個你現在就要改變的態度！
　　◎對資訊的篩選　　相信專業報表，不如相信可靠人脈。
　　◎對風險的判斷　　凡事都要做最壞的打算－－收拾殘局的能力比冒險開拓的能力重要。
　　◎對金錢的感覺　　即使是有錢人，錢也只花在有用的地方。
　　◎做事業的方法　　要能換成現金的產品，才是個好產品。
　　◎你的「速度感」　　做生意沒有一定的程序和時間表，要能隨時變通、加快腳步。
　　大富豪正在關心的五件事情：　　◎中國西部的開拓，將成為新一波的淘金熱。
　　◎不進入中國市場的企業，就會失去成為全球企業的機會。
　　◎中國不會加入世界標準，它會建構屬於自己的標準。
　　◎一億兩千萬的中國富裕階級，將在未來產生。
　　◎中國讓人民幣自由化的時候，就是本世紀最大泡沫產生的時候。
　　唯有在中國真正致富的大富豪，才是真正懂得中國經濟的人！
　　你可以不知道有錢人的賺錢門道，但你不能不知道有錢人的賺錢眼光。
　　讀完本書，你將學會香港大富豪致富中國的祕訣！
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作者简介

　　大塚純（Otsuka Jun）　　出生於父親派駐的巴基斯坦，小學時代在華盛頓特區及紐約度過。
大學畢業於慶應義塾大學經濟學部。
　　一九八二年進入日本興業銀行服務。
美國芝加哥大學MBA。
曾任瑞士興銀（The Industrial Bank of Japan [Switzerland] Ltd）基金經理人，於投資領域累積有豐富實務
經驗。
歷任瑞穗證券亞洲（香港）有限公司（Mizuho Securities Asia [HK] Ltd）總經理後，於一九九九年回到
日本。
於Japan Industrial Partners, Inc.擔任常務董事，從事收購業務。
　　二○○四年於三菱日聯證券（香港）有限公司（Mitsubishi UFJ Securities [HK] Ltd）設立以大中華
圈為投資範圍之基金。
二○○六年與美國前總統羅斯福之曾孫共同設立目前公司。
這段期間，一方面對製造業、食品業、醫療業、資訊業等大中華圈的企業老闆們提供企業經營策略、
財務及銷售策略、公司治理等方面之顧問諮詢服務，一方面投資了十五家未掛牌公司。
其中五家公司已分別於香港、台灣、美國等證券交易所掛牌，如此成績受到相當高之評價，被譽為「
獨具慧眼的風險資本家」。
與香港、台灣、中國的實業家、創業家等大富豪們擁有廣大的人脈。
　　現任菱日羅斯福資本顧問（香港）有限公司（MUS Roosevelt Capital Advisers [HK] Ltd）總經理、
香港創業投資協會（Hong Kong Venture Capital Association）委員、日本證券業協會檢定委員。
　　■譯者簡介　　梁世英　　曾任職大型投資銀行與跨國會計師事務所，研究所畢業於日本一橋大
學大學院商學研究科。
專長財務金融，目前為專職譯者。
譯有《看懂世界經濟的第一本書》等。
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书籍目录

寫在前面序章　大富豪的想法跟你不一樣1把本業擺在一邊，去搞什麼不動產投資⋯⋯像這種不聚焦
於事業的經營者不管做什麼事都不會成功。
第一章　有錢人聚集的地方，就是有價值的資訊匯集的地方2只要在自己的領域成為一流，那麼那個
領域的有價值資訊自然會源源不絕地流入。
3華人網絡遍布全球，消息靈通，只要打入核心，全世界的資訊就會在日常生活中源源不絕的出現。
4找到一種產品，討好所有的客戶，那只是一時的好運。
重要的是，你有沒有能力看清楚，不同的客戶別，需要什麼不同的東西。
5中國不會加入全球標準。
中國的目的是建構出自己的中國標準。
6大家都看好的事業，你最好有心理準備已經有一堆人殺進這個市場了。
7儲蓄絕對不是壞事，但存了大把錢把它們放在保險箱裡，這對世界任何人來說，都沒有半點好處。
8已開發國家的老人多，增加服務業投資，那就對了。
開發中國家的年輕人多，增加製造業僱用，那就對了。
第二章　有錢人最喜歡聊跟錢有關的話題9事業彷彿太極圖，最重要的是取得均衡。
一昧追求利益，遲早會自取滅亡。
10感覺機會來了，就要毫不猶豫抓住，然後順其自然。
只是煩惱盤算，不懂奮力一搏，時間也不會等人。
11面對有錢人的時候，如果講不出什麼有趣的賺錢或經營事業的話題那永遠也無法拉近彼此的距離。
12在中國做生意，要是沒有「關係」，很容易吃閉門羹。
13在中國作事業，用「以心傳心」的方式溝通是行不通的。
重要的是，要明確、有力又客氣的說出自己的主張。
14有錢人對怎麼花錢沒有興趣。
他們有興趣的是，那些錢是怎麼賺來的。
15知道一個人的年紀，就能某種程度瞭解他的個性。
要是能知道他故鄉在哪裡，就會連他做生意的方式都瞭如指掌。
16人潮聚集的地方，就有錢潮。
潮波有高有低，貫徹「低買高賣」的鐵則，那就對了。
17缺乏溝通能力的人，最好祈求自己運氣特別好，否則事業絕不會如他所願的那樣發展。
18若是成功了，七分是靠自己實力，其餘的三分靠的是員工。
還有，別忘了要感謝社會。
19經營者與資本家之間，存在著潛規則。
與社會之間也一樣。
對社會無益的事業，遲早會被排除。
20不要好高騖遠。
再怎麼優秀的產品，若無法賣了變成現金，就不是好產品。
21中國太大了，沒有任何商品能在中國全部的地方銷售。
要配合地方特性，徹底研究客戶的差異性，鎖定目標客戶。
22西部開拓，有可能會成為將來的淘金潮。
第三章　向大富豪學習評估風險與報酬的眼光23成功經驗，是投資的絆腳石。
太信賴過去的成功經驗，就無法承受風險。
24新手投資人眼中只顧著看報酬，專業投資家則先分析風險，再考量報酬。
25只要熟知控制風險的方法，就能積極主動地承受風險。
26人一旦被稱讚，就會自大驕傲。
自大的人要是愈來愈多，這個集團的未來就不長了。
27人民幣如果自由化，這將是本世紀最大的泡沫。
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整個過程，充滿賺錢的機會，也充滿崩盤的風險。
28有經驗的人不會放過一段大波浪、有眼光的人不會弄錯投資循環，只有一般人才會心情上下起伏，
一喜一憂。
29證交所若不能自由交易，規模就無法擴張。
國家監控得愈嚴格，投資家與公司就愈會逃開。
30公司若無法擴大調度資金的管道與能力，公司規模將永遠無法成長。
31大家似乎認為國家的負債會隨著時間慢慢消失，但負債就是負債，遲早還是得由大家一起來償還。
第四章　亞洲的未來要往哪裡變？
32要促使經濟繁榮，思想、組織、人種都不重要。
不管黑貓白貓，會捉老鼠的就是好貓。
33今後的世界，會變成有錢人住在自己的國家，沒錢的人，就到東南亞去接受安養照護。
34中國將出現一億二千萬人的富裕階級。
以亞洲富豪為目標客戶的事業，正在興起。
35日本人在中國即使實踐了日本式經營卻仍無法順利運作，是因為他們沒有理解中國標準的緣故。
36從中國加盟WTO以後，中國就變了。
不必懷疑，中國終將成為全世界最大的市場。
37投資教育比投資什麼都更重要。
將來的亞洲，也將出現大量創新的產業。
第五章　做人做事的基本態度38不花費任何無用的支出。
錢，只用在必要的地方。
39老闆經營能力的高低，全看他出生長大的環境。
愈是在過去吃過苦的老闆，所帶領的公司就愈強。
40中國人重面子，作主人的人會端出許多好菜招待客人。
身為客人要量力而為，即使沒吃完，也絕非失禮之事。
41在中國做生意，拒絕時，就要明確地拒絕。
但重要的是，保持尊重，給對方留面子。
結語－－如何在全球競爭中脫穎而出

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<香港大富豪教你的41件事>>

章节摘录

　　《作者序》　　世界局勢發展到現在，原本執世界金融牛耳至今的歐美資金受到重挫，另一方面
，中國則藉由成為「世界工廠」參與生產製造，累積鉅額的中國資金，開始影響全球金融市場。
　　然而，在本文中還會仔細詳述，最近，世界的風險資金（願意承受高風險而追求高報酬的投資資
金）規模雖然開始縮小，但中國的風險資金卻反而在持續增加。
　　在這樣的潮流之中，我一邊與華人企業家及大富豪們一起共事，一邊對中國、台灣、香港等地的
企業進行投資。
在這個過程裡，我一則對他們的事業理念及思考模式產生興趣，一則也從他們

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<香港大富豪教你的41件事>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 9


