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前言

　　序言　　人生雙絕：會交朋友、會說話　　若要問，人生最重要的事是什麼？
有人會說，吃飯是頭等大事；也有人會說，賺錢才是頭等大事。
沒錯，人生在世，飯不能不吃，錢亦不可不賺，但吃飯和賺錢必須建立於會辦事的基礎之上。
　　一個人會辦事，通俗一點說，就是「會來事」，那麼，「會來事」的人有什麼特徵呢？
　　縱觀古今，橫覽中外，我們會發現，不論是政壇精英，還是商界鉅子；不論是高官賢達，還是市
井百姓，那些成就一番事業、創造驕人財富的人，都具有兩樣絕活：一是會交朋友，一是會說話。
　　一個人，自從他哇哇落地那天起，作為孤孤零零而弱小的個體，他所面對的是威力強大的自然界
和社會。
試想，要在這樣的環境裡生存、發展、壯大，直至最終有所成就，沒有朋友，行嗎？
　　有句俗話說得好：「一個籬笆三個樁，一個好漢三個幫。
」如果沒有朋友的鼎力相助，沒有和朋友的合作雙贏，成功將註定是渺茫的。
「朋友多了路好走」雖是一句通俗的歌詞，卻是一個不可顛覆的真理。
一般而言，一個人事業成就的大小，與其朋友的多寡往往是成正比例的。
　　世界首富比爾?蓋茲手下猛將如雲，他的員工就是他最忠實的朋友，所以，他成就了「微軟帝國」
的千秋霸業；一個普普通通的小作坊主，只有五七個幫手、三兩個朋友，所以他只能做小河中永遠長
不大的小泥鰍。
　　「嚶其鳴矣，求其友聲。
」鳥兒都曉得用鳴叫來呼朋喚友，那麼，人類要結交朋友就更離不開說話了。
上帝賦予人類說話的能力，其根本的目的，就在於讓人們通過說話來交流思想感情，結成志同道合的
團體，從而改造強大的自然界，不斷地改造社會。
一個人，要想交到朋友、辦成事，就離不開話語這個交流的媒介，就必須熟練地駕馭和運用說話這個
工具。
　　話有三說，巧者為妙，會說話的人，溫言數句，會使朋友眾星捧月般地圍繞在他的周圍，最終實
現「眾人拾柴火焰高」的宏大局面。
不會說話的人，往往是語驚四座，使朋友一個個四散而去，最終落個眾叛親離、一無所成的悲慘下場
。
　　一言以蔽之，會交朋友、會說話，是成功人生絕對不可缺少的兩大修煉。
會交朋友，就是諳熟交朋友的絕招；會說話，就是要掌握成功說話的絕活。
擺在諸位讀者面前的這本書，深刻地揭示了「人生雙絕」的內涵，揭示了交友的真諦與說話的要義，
它向你傳授攀龍附鳳、把陌生人變成朋友、結交異性朋友以及化敵為友的絕招，向你指點讚美他人、
打破冷場、沒話找話、隨機應變、委婉含蓄、幽默風趣等說話絕活的訣竅。
　　本書通俗易懂，案例精彩豐富，能使你在妙趣橫生的閱讀享受中，增長做人的智慧和處世的技巧
。
　　只要掌握了本書所諄諄講解的「會交朋友、會說話」這人生的「雙絕」，無論你多麼平凡，無論
你職位多麼卑微，你都會迅速地成為一個「會來事」的人。
相信在不久的將來，你定會走出平凡、突破卑微、創造成功，不斷地鑄造出屬於自己的卓越人生！
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内容概要

　　經濟不景氣，股票跌跌停停　　老闆不高興，上班族何處去？
　　來當業務最容易，要當超級業務卻大不易　　《向超級業務借舌頭》一書，獨家揭露所有超級業
務之－－情非得已生存之道！
　　不論身處各行各業的你，事可以少做、話卻不能不說，　　超級業務說話的秘技、禁忌，絕對是
你不容錯過的社會學習，　　讓你從不景氣的哀鴻遍野之中，勇闖出一片天地。
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